
Editorial

El presidente del Celta ocupará la
Tribuna el 16 de marzo,  para

hablar sobre ‘Las sociedades deporti-
vas: empresas o deporte’, será presen-
tado por Juan Güell, socio de Dosvalor.
Carlos Mouriño inició su trayectoria
profesional en Madrid, como jefe de
administración en la factoría de piezas
metálicas Riomiño, y más tarde como
director general de Nautrónica, de
equipamientos marít imos. Fue en
México donde comenzó su andadura
empresarial, al fundar Ivancar, dedica-
da a la fabricación de tapetes para
automóviles, y una empresa de recicla-
je de papel, adquirir una cadena de
gasolineras, y formar parte de varias
entidades bancarias. Ahora, además
del Celta, Mouriño preside en España
Inverhismex, Grupo Corporativo Ges y
Construcciones Exisa.

El almuerzo-coloquio con Arturo
Dopico será el 22 de marzo. El

consejero delegado de R será presen-
tado por el director general de Nova-
caixagalicia, José Luis Pego, y hablará
sobre ‘R como factor competitivo en la
empresa gallega’. Ingeniero superior
de Telecomunicaciones, Dopico
comenzó a trabajar en Arthur Andersen
y, tras pasar por varias compañías, se
incorporó como director de la Consulto-
ra Norsistemas en 1992. Entre 1996 y
1998 fue responsable de telecomunica-
ciones en el Grupo Unión Fenosa, y
director del proyecto Madritel, adjudica-
taria de la licencia de telecomunicacio-
nes por cable en Madrid. En 1998 fue
nombrado director general de R, y en
diciembre de 2006 consejero delegado.

Roberto Varela, conselleiro de Cul-
tura y Turismo, será el invitado de

la Tribuna CFV el 30 de marzo, para
hablar sobre la situación de estos sec-
tores gallegos, así como de los proyec-
tos de la Xunta para ellos.

El Foro Universidad-Empresa celebra su primer
encuentro el 25 de marzo. Pág. 2

José Blanco: “Ningún presidente me ha hablado de
tráfico ferroviario de mercancías”. Pág. 3

El FUI organiza dos jornadas para analizar cómo
hacer de Vigo un destino turístico preferente. Pág. 4
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A vueltas con el Área

Carlos Mouriño, Arturo Dopico y
Roberto Varela, este mes en Tribuna

Carlos Mouriño, presidente
del R.C. Celta de Vigo; Arturo
Dopico, consejero delegado

de R,  y Roberto Varela, con-
selleiro de Cultura, estarán
este mes en la Tribuna CFV.

Más de diez años lleva Vigo esperando
la creación oficial del Área

Metropolitana, y, sin falsa modestia,
Círculo de Empresarios de Galicia puede
decir que ha sido la entidad que con más pa-
sión y continuidad ha defendido su consti-
tución. Lejos de intentar introducir elemen-
tos que pudieran enturbiar el debate políti-
co, la actitud del Círculo ha sido siempre
colaboradora y, sobre todo, ha procurado en
todo momento enriquecer todos y cada uno
de los diferentes textos que, en esta década,
y desde los estamentos políticos, se han
presentado a la sociedad viguesa.

Fuimos los primeros en apostar por un
nuevo ente supramunicipal dotado con

personalidad jurídica. La apuesta no era
gratuita: conocedores de que la carencia de
capacidad jurídica fue una de las causas que
provocó el fracaso del proyecto de comar-
calización impulsado en la década de los
noventa, supimos que este era un error que
no debía repetirse. Y hemos de reconocer
también que hubo cierta vehemencia en
nuestra postura de rechazo a las propuestas
gubernativas para crear un consorcio pri-
mero, un área funcional después, entre los
años 2006 y 2007.

Nos postulamos entonces, y nos postula-
mos ahora, en contra de la creación de

una figura territorial que carezca de perso-
nalidad jurídica y autonomía y, sobre todo,
que implique duplicidad de competencias e
incremento de la presión fiscal.

En España sigue pendiente un proceso de
descentralización hacia los ayunta-

mientos. Y, como decimos en el último do-
cumento publicado, 'Repensar el Estado',
no es defendible, sostenible ni viable seguir
incrementando organismos, amparados en
unas competencias que nunca terminan de
transferirse del todo.

El sentido común, que siempre ha impe-
rado en esta casa, ha ido haciéndose

hueco entre nuestra clase política, que, al
menos esta vez- aunque más lentamente de
lo que habríamos deseado y con pequeñas
notas discordantes-, ha entendido la deman-
da social. Ahora, reconocida la voluntad
política de echar a andar, falta superar la le-
gítima controversia política y enriquecer lo
máximo posible un texto que, como todos,
es siempre mejorable. Y ahí seguirá estan-
do el Círculo de Empresarios de Galicia.   
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El Área Metropolitana
debe ser una “fórmula

moderna de fusionar munici-
pios”, por lo que tiene que
asumir competencias cla-
ras, defendió el alcalde de
Vigo, Abel Caballero, duran-
te un desayuno-coloquio
que mantuvo con una trein-
tena de socios del Club para
exponer la postura del ayun-
tamiento ante la futura ley del Área
Metropolitana de Vigo. “No podemos
seguir asistiendo a un proceso de
engordamiento de las administracio-
nes”, subrayó.

En este sentido, apuntó la necesidad
de que el Área Metropolitana no

implique incremento de la presión fiscal,
sino que se nutra de los recursos y el
personal de las tres administraciones:
“Sólo servirá si allí donde entre el Área

Metropolitana se van los ayuntamientos,
la diputación y la Xunta. Se puede
hablar de ritmos de implantación, que
serán cortos, para que reciba los recur-
sos de las tres administraciones”

Ajuicio del alcalde vigués, la creación
del Área Metropolitana de Vigo

puede ser una oportunidad para “elimi-
nar el caos administrativo”, si bien
lamentó que “alguna administración no
quiere retirarse”.

Opinión empresarial
Pactos estatutarios

En las sociedades cerradas, la venta
de acciones suele someterse a cier-

tas restricciones estatutarias que condi-
cionan el acceso de nuevos socios. Sin
embargo, cuando es preciso ejecutar
inversiones específicas en un plazo
determinado, con presencia de socios
cualificados, se hace necesario no res-
tringir, sino condicionar la venta de las
acciones mediante acuerdos que limiten
tentaciones oportunistas a los socios.
Entre las cláusulas más comunes están
las  de acompañamiento y de arrastre. 

La cláusula de acompañamiento pre-
tende evitar que un socio venda anti-

cipadamente sus acciones y se benefi-
cie así en exclusiva del plusvalor adqui-
rido por la sociedad (‘pelotazo’),
mediante un pacto por el que otro socio
pueda adherirse a la venta de sus accio-
nes; ello en la práctica significa que o se
venden todas las acciones o no se
vende ninguna, bloqueando así el opor-
tunismo del socio incumplidor. 

La cláusula de arrastre, por el contra-
rio, busca evitar que, llegado el

momento, un socio no quiera vender las
acciones. En virtud de dicha cláusula el
socio incumplidor se verá compelido a
transmitir sus acciones cuando así lo
exija otro de los socios, impidiendo que
se beneficie en exclusiva de la entrada
de un nuevo socio e incluso que chanta-
jee al que pretende vender, para obte-
ner un mayor beneficio en la transmi-
sión.

Es evidente que tales cláusulas inci-
den claramente en la esfera de las

relaciones de los socios entre sí, sin vin-
culación alguna con la estructura orga-
nizativa de la sociedad, por lo que nor-
malmente hasta la fecha eran objeto de
Acuerdos o Pactos Parasociales.

Sin embargo, la nueva Ley de
Sociedades de Capital despeja  las

dudas sobre su posible regulación en
los Estatutos Sociales al introducir una
matización respecto a la legislación
anterior, que permite incluir "condicio-
nantes" de la transmisibilidad de las
acciones. Se posibilita así la incorpora-
ción de dichas cláusulas a los Estatutos,
reforzando su eficacia frente a terceros,
incluso frente a la Sociedad, que podrá
exigir su cumplimiento.

Otra cosa es la conveniencia de su
conversión en Pactos Estatutarios

por los "efectos colaterales" que ello
podría generar.

José Enrique Santos-
Santórum Salgado
SPR Abogados

Abel Caballero: “No podemos seguir 
engordando la administración”

La vicepresidenta segunda del Congreso de los Diputados, Ana Pastor,

fue la última invitada del grupo de tertulia ‘Diálogos de Futuro’, al que explicó
pormenorizadamente algunas medidas en las que trabaja el Partido Popular,
como alternativa de gobierno, para hacer frente a la actual crisis. Pastor, que
fue presentada por Lucía Molares, delegada de la Xunta de Galicia en Vigo,
abordó otras cuestiones, como el futuro de las cajas de ahorros, a las que
mostró su reconocimiento y apoyo.

El Foro Universidad-Empresa celebra su
primer encuentro el 25 de marzo

Con el Primer Encuentro: La coope-
ración con empresas y la oferta de

capacidades de I+D+i de la
Universidad de Vigo, el Foro de
Diálogo Universidad-Empresa inicia
sus actividades el próximo 25 de
marzo. En este encuentro, que tendrá

lugar a las 9:30 horas, y que incluye, a
partir de las 10:30, encuentros priva-
dos previamente solicitados, participan
José Antonio Vilán Vilán, vicerrector de
Transferencia del Conocimiento; y
Ángeles López Lozano, directora de la
OTRI de la Universidad de Vigo.
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Luis Quinteiro Fiuza, obispo de
Tui-Vigo, ocupó la Tribuna el

pasado 15 de febrero para hablar ,
ante más de sesenta socios, sobre
‘Economía y religión’, convirtiéndo-
se así en el primer representante
de la Iglesia que protagoniza un
acto de este tipo.

Monseñor Quinteiro, que agra-
deció la invitación, animó a los

empresarios de Vigo a renovar el
“orgullo de la herencia recibida y no
renunciar al liderazgo que la histo-
ria ha puesto en vuestras manos”. Asi-
mismo consideró que “la religión y la
economía deben entablar un diálogo
sincero y sin prejuicios”, en un momen-
to en el que los retos son demasiado
complejos para quedarse anquilosados.
Economía y religión deben estar al ser-
vicio del ser humano y solucionar pro-
blemas, aunque “no siempre han respe-
tado al hombre”, lamentó.

El conocimiento del inglés es cada
vez más importante, tanto para

niños y jóvenes que se están forman-
do, como para aquellos profesionales
que necesitan establecer nuevas vías
de desarrollo en sus negocios, en los
que la fluidez de comunicación se hace
imprescindible.

Los socios del Círculo de
Empresarios de Galicia-CFV dispo-

nen ahora de la posibilidad de empren-
der este aprendizaje, o de perfeccionar
conocimientos en el extranjero, en
unas condiciones ventajosas, gracias
al convenio de colaboración firmado
con la empresa Global Project.

Además de los cursos tradicionales,
ya conocidos por los socios, Global

Project, como delegación de Newlink
en Vigo, ofrece programas en el extran-
jero que permiten optimizar el tiempo
de aprendizaje para obtener los mejo-
res resultados.

Así, la oferta de Newlink incluye un
abanico de posibilidades, adapta-

das a las necesidades particulares de
los adultos, que van desde las clases
‘One to One’- conviviendo con profeso-
res nativos en sus propias casas-,
hasta cursos especializados en nego-
cios, preparación de exámenes de
Cambridge, vocabulario, etcétera. En
todo caso, siempre existe la posibilidad
de organizar un programa totalmente
individualizado, en función de la
demanda de los clientes.

Del mismo modo, los programas
Newlink también contemplan viajes

al extranjero para niños y jóvenes de
edades comprendidas entre 9 y 18
años, bien como cursos de verano, una
forma divertida y segura de aprender
inglés; o, si lo que se busca es sumer-
girse en la vida escolar de otro país, se
pueden elegir las opciones de inmer-
sión en institutos, por semanas o tri-
mestres, o pasar un año escolar ínte-
gro en el destino elegido.

El sistema de atención al cliente las
24 horas del día garantiza una ofer-

ta segura en cualquiera de los destinos
que Newlink ofrece en el Reino Unido,
Estados Unidos, Canadá, Irlanda,
Sudáfrica, Australia, Nueva Zelanda,
Malta, Francia o Alemania.

Para más información, pueden hacer
sus consultas en los teléfonos 986

220 670, ó 692 160 636 / 646.

Convenios CFV

Blanco: “Ni un solo presidente me ha
hablado del tren de mercancías”

Como “un firme defensor
del transporte de mercan-

cías por ferrocarril” se definió
el ministro de Fomento, José
Blanco, durante el almuerzo-
coloquio que protagonizó en
el Club el 15 de febrero para
hablar sobre ‘Reformas para
los nuevos desafíos’. Tras
explicar los proyectos que el
gobierno tiene en marcha
para afrontar la crisis, Blanco
atendió a las preguntas que le
formularon los socios, mayoritariamente
centradas en las infraestructuras.

Así, ante la preocupación que mos-
traron los empresarios por las

carencias existentes en materia de
intermodalidad, en especial las que
afectan a las conexiones entre puertos
y ferrocarril, el ministro aseguró que “no
hay ni un solo presidente de comunidad
autónoma que viniera a hablarme del
transporte ferroviario de mercancías”.

Reconoció que no ha existido una plani-
ficación adecuada, hasta el punto de
que se han construido puertos sin acce-
sos o con accesos deficitarios, y aludió
a la decisión de su departamento de
hacer un planteamiento uniforme en
todo el país. Esta decisión ha derivado
en el ‘plan de nodos logísticos y plan
para impulsar el tráfico ferroviario de
mercancías’, cuya alternativa para Gali-
cia será presentada en breve.

Cursos de inmersión de

inglé s en el extranjero
Monseñor Quinteiro: “Religión y

economía deben entablar diálogo”

Tribuna CFV

El obispo de Tui-Vigo anima a los empresarios de Vigo a “no
renunciar al liderazgo que la historia puso en vuestras manos”
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La portavoz socialista en el Senado,

Carmela Silva, compartió, el pasado
28 de febrero, un almuerzo con grupo
de tertulia del ‘Último lunes’. Carmela
Silva hizo un repaso de las últimas
reformas puestas en marcha por el
gobierno y analizó la actual situación
económica. Del mismo modo, aten-
diendo al interés de los tertulianos, alu-
dió al importante papel de Vigo dentro
de la economía gallega, del que dijo
que cada vez es más reconocido, y a
las próximas elecciones municipales
del 22 de mayo.

Temporada de la trucha
en el restaurante en

marzo y abril

Desde el 5 de marzo, el servicio de res-
taurante del Círculo de Empresarios ini-
cia la temporada de la trucha, que se
prolongará hasta finales del mes de
abril.
Entre los platos que se ofrecerán
durante estos dos meses, la especiali-
dad más destacada es la ‘trucha a la
navarra’. No obstante, cada semana
variará la preparación de la trucha, de
lo que se informará debidamente a tra-
vés de los cauces habituales.
Se recuerda a los socios la convenien-
cia de reservar (986 112 806).

El Foro de Urbanismo está ultimando
la organización de dos jornadas que,
bajo el título ‘Vigo como destino turísti-
co: estrategias e infraestructuras en el
área metropolitana’, intentarán dar voz
a algunas de las demandas de un sec-
tor que cada vez tiene mayor peso
estratégico en la economía gallega.
Serán los días 22 y 30 de marzo.
¿Qué precisa el sector turístico vigués
para optimizar unos recursos naturales
envidibles, obras de ingeniería integra-
das en el entorno y una arquitectura
específica?, es una de las preguntas a
las que se buscará respuesta, al tiem-
po que se abordarán las distintas
estrategias o proyectos que están en
marcha y cuya coordinación resulta
indispensable. Además,  se analizará
la situación actual del turismo español
y el caso concreto del País Vasco. 

Campos Rey, Caballero
de la Orde da Vieira
El empresario vigués y socio consultor
del Grupo Femxa, José Manuel
Campos Rey, fue distinguido como
Caballero de la Enxebre Orde da
Vieira, entidad cultural gallega radicada
en Madrid, en un acto de exaltación de
la galleguidad y reencuentro de galle-
gos de prestigio, el 19 de febrero. Se
reconoce así el marcado espíritu galle-
go y trayectoria laboral dentro y fuera
de Galicia, de Campos, que ingresó en
la Orde con otros 14 cofrades.

Pack para preparar la
piel para el verano

Con el fin de preparar la piel y el cuer-
po para el verano, el Área Deportiva
ofrece un ‘pack’ especial a los socios,
que incluye un tratamiento de limpieza
y un masaje adecuado al estado de
cada persona (relajante o descontrac-
turante). La sesión, de dos horas y con
un coste de 46 euros, a cargo de Judith
Areán, aporta un plus de vitalidad a la
piel, despojándola de las impurezas y
células muertas acumuladas en invier-
no, posibilitando su regeneración y, de
esta manera, evitando las manchas e
irritaciones que provoca el sol. Para
reservas o mayor información, consulte
por favor en el teléfono 986 118262.

El turismo de Vigo, a
debate en dos jornadas


